
 

 

��� ��� ��������	��
�����
��	��������	��
�����
��	��������	��
�����
��	��������	��
�����
��	 �
����

��������	�
��	�	�	�
���	�������
�
�
�

 1.- NOTICIAS CIMA  
 
1.1.- Noticias Prensa .......................................................................  Pág.  
 

2.- NOTICIAS CLIENTES 
 
2.1.- Noticias Generales  ...................................................................... Pág.  
2.2.- Noticias de CIMA ..................................... ............................... Pág.  

 

3.- NOTICIAS  ENTIDADES 
 
3.1.- Noticias Proveedores .............................................................. Pág.  
3.2.- Noticias Otras Entidades ........................................................ Pág.  
 

4.- OTRAS NOTICIAS  
 
4.1.- Noticias sector NTIC ................................................................. Pág.  
4.2.- Noticias Formación .................................................................... Pág.  
4.3.- Noticias Otros sectores ............................................................. Pág. 
 
 
 
 
 



 

 

1.- NOTICIAS CIMA  
 

1.- NOTICIAS PRENSA 
 
 

2.- NOTICIAS CLIENTES 
 

2.1.- NOTICIAS GENERALES  
 
2.2.- NOTICIAS DE CIMA 
 

 
3.- NOTICIAS ENTIDADES 
 

3.1.- NOTICIAS PROVEEDORES  
 
3.2.- NOTICIAS OTRAS ENTIDADES  
����������	��
���
������������������������������
�� ������������
��� �

����������� �� ��!�  

 
 
 
 



 

 

 
4.- OTRAS NOTICIAS  

 
4.1.- NOTICIAS SECTOR NTIC. 
  
�����������������������������
�����������"��������# ���������$�������

��������������%�����������
��������������� �� ��!�

�
 
 
������
�&������#���������������������'����������"
� �������������������

�
��������������� �� ��!�
�

Iniciativas Innovadoras e Infocenter han unido sus 
competencias para desarrollar, indentificar, analizar y 
presentar a la Unión Europea ocho proyectos de 
investigación y desarrollo con liderazgo de empresas 
Riojanas. Iniciativas Innovadoras presta servicio de 
consultoría en proyectos europeos, innovación, 
desarrollo local, gestión pública y sociedad de la 
información. Contribuirá con su experiencia en 
programas europeos. Por su parte Infocenter es un 
Centro de Inteligencia Estratégico cuyo objetivo es 
analizar el entorno económico, social tecnológico y 
legislativo de una empresa, de una región o de un 
sector completo.  
Las dos empresas navarras se encargaran desde 
enero, a prestar asistencia técnica a la Agencia de 
Desarrollo económico de la Rioja, ADER para la 
definición y presentación de ocho proyectos. Este 
apoyo forma parte del Programa Globaltech Rioja, que 
con un presupuesto 6.2220.000 euros, cuyo fin es su 
evolución a una Estrategia Tecnológica Regional que 
persiga la creación de un desarrollo estable y 
sostenible y alcanzar el nivel europeo del tres por 
ciento de inversión en I+D sobre el PIB en 2010. 

ATANA, en colaboración con CEN y el Servicio Navarro de Empleo, patrocinó 
recientemente un desayuno de trabajo en el que se incluyó la conferencia 
“Software Libre: modelo de negocio e innovación” que estuvo impartida por 
Jordi Mas, experto en el ámbito del software libre. Dicho experto explicó las 
diferencias en términos de desarrollo, distribución, conocimiento y licencias 
entre los entrornos de software privativo y software libre. Partiendo de estas 
diferencias, el conferenciante aportó a los asistentes las claves de los 
diferentes modelos de negocio surgidos en el ámbito del software libre, 
resaltando la importancia de la comunidad y la infraestructura que se crea 
entorno a un software al que se puede acceder libremente para cambiar y 
mejorara y cuya difusión a través de la red es una de las claves de negocio. 
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   JORNADA 
  ·  SOFISTICADA TRADICIÓN: LAS TIC APLICADAS AL VINO. JUEVES 24-01-08 DE 09:30 A 18:30. 

   
 
 

El director del Programa superior de 
Dirección de Ventas, PSDV, Jesús 
Arranz, opinó que el mercado 
demanda hoy responsables 
comerciales que lideren equipos 
cada vez “más flexibles, motivados 
y con una gran capacidad de 
adaptación a las exigencias de sus 
clientes”. Precisamente, con el fin 
de satisfacer esa demanda de 
“nuevos” gerentes comerciales, la 
escuela de negocios, ESIC 
Business & Marketing School y , en 
concreto, su delegación en Navarra, 
pondrá en marcha en el mes de 
Febrero en su sede del Club de 
Marketing, en Mutilva Alta, una 
nueva edición de su Programa 
Superior de Dirección de Ventas. 
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