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El encuentro estuvo organizado por la 
ATANA y la propia CEN. La 
presentación de la jornada corrió a 
cargo del presidente de Atana, Alberto 
Alfaro. El conferenciante Emilio Duró, 
socio fundador de ITER Consultores, 
este expertó considerado gurú entre 
los coachers (asesores de negocio), 
aportó a los asistentes las claves para 
la satisfacción y desarrollo personal. 
Animó a los asistentes a perder los 
miedos, indicando que “el 99 % de las 
preocupaciones son por problemas 
que no llegan a ocurrir” y a superar el 
estrés. El optimismo es, para Emilio 
Duró, otro de los instrumentos para 
alcanzar el éxito profesional y 
personal. De hecho, indicó que está 
comprobado que “la gente optimista 
rinde hasta un 65% más en su 
trabajo”. 



 

 

4.- OTRAS NOTICIAS  
 

4.1.- NOTICIAS SECTOR NTIC.   
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El Gobierno Foral ha alcanzado 
un acuerdo con Telvent, la filial 
tecnológica del grupo Abengoa, 
para venderle su participación del 
20% en S21sec, empresa de 
seguridad informática que cuenta 
con un centro de I+D+i en 
Pamplona desde principios de 
2006. El acuerdo prevé una venta 
en dos fases: la mitad, ahora y el 
10% restante dentro de tres años, 
a cambio del compromiso de 
Telvent de invertir, bien 
directamente o a través del grupo 
Abengoa, al menos 15 millones 
de euros  en Navarra, 
desembolsados de forma efectiva 
para 2011, en algún negocio 
relacionado con las TICs 
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El Comité Ejecutivo de CEN se reunió, el 
día 28 de noviembre, con el presidente 
del Gobierno de Navarra, Miguel Sanz, y 
el Vicepresidente y consejero de 
Economía y Hacienda Alvaro Miranda, 
para debatir sobre los Presupuestos 
Generales de Navarra de cara a 2008. 
Unas de las iniciativas que se 
propusieron por parte de José Manuel 
Ayesa, presidente de CEN, fueron los 
impulsos a la “ciudad de las TIC”, y a los 
proyectos medioambientales (en Estella 
y Tafalla), el Plan Diversificación 
Empresarial, así como la deflactación de 
la tarifa del IRPF y una política fiscal 
“para potenciar a las empresas”, a través 
de la reducción del impuesto de 
sociedades. Otras coincidencias, 
destacadas por Sanz, fueron las del 
desarrollo de las TIC y la necesidad de 
impulsar proyectos I+D en sectores 
como el medio ambiente, la 
nanotecnologia o la agroalimentación. 
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4.2.- NOTICIAS FORMACIÓN  
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SEMINARIOS 
·  CÓMO INTERNACIONALIZAR UNA PYME CASO PRÁCTICO: SALTO SYSTEMS. (22 DE 
NOVIEMBRE DE 16:30 A 19:30) 
·    DIRECCIÓN DE EQUIPOS COMERCIALES. ( 21 Y 22 DE NOVIEMBRE DE 10 A 14 Y DE 16 A 19) 
DE ESIC.   
 
CURSO 
·  INFORMÁTICA PARA DIRECTIVOS (13,15, 20, 22 Y 27 DE NOVIEMBRE DE 16:00 A 20:00 ) EN 
CEN. 
 
 
 
 
 
 
 
 
CONFERENCIA- COLOQUIO 
·  CÓMO CREAR Y OPTIMIZAR UNA RED DE DISTRIBUCIÓN (27 DE NOVIEMBRE DE 19:00 A 21:00) 
 



 

 

JORNADA 
·  COMUNICACIÓN INTERNA: UNA HERRAMIENTA PARA IMPLICAR A LOS EMPLEADOS EN LA 
ESTRATEGIA DE LA ORGANIZACIÓN. CRITERIOS Y CONSEJOS PRÁCTICOS. (21 DE NOVIEMBRE 
DE 09:30 A 18:30) DE CEN. 
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CURSO DE FORMACIÓN COMERCIAL PARCIALMENTE SUBVENCIO NADOS PARA 
TRABAJADORES EN ACTIVO. 
EN TODOS LOS CURSOS SE ENTREGARÑÁN MATERIALES Y DIP LOMA ACREDITATIVO. LA 
ASISTENCIA A LOS CURSOS, UNA VEZ FORMALIZADA LA INS CRIPCIÓN, SERÁ OBLIGATORIA. 
CURSOS:  
·  ESTRATEGIA DE DESARROLLO EN HABILIDADES COMERCIALES Y TÉCNICAS DE ESTRATEGIA 
COMERCIAL PARA EL SECTOR TIC (12 AL 14 DE NOVIEMBRE) DE 08:30-14:00 Y DE 15:00-17:30. 
 
 
 
 
 
 
 
·  DE LOS HABITOS Y VALORES A LA ORIENTACIÓN HACIA EL MERCADO (12 DE NOVIEMBRE DE 
8:30-14:00 Y DE 15:00-17:30) 



 

 

·  EL ROL ESTRATÉGICO Y TÁCTICO DEL GESTOR DE CLIENTES (19 Y 26 DE NOVIEMBRE DE 
08:30-14:00 Y DE 15:00-17:30) 
·  ITINERARIO DE RELACIÓN CON EL CLIENTE (10 DE DICIEMBRE DE 08:30-14:00 Y DE 15:00-
17:30) 
·  LA GESTIÓN COMERCIAL COMO APORTADORA DE MARGEN (17 DE DICIEMBRE DE 08:30-14:00 
Y DE 15:00-17:30) 
·  LA VENTA CONSULTIVA (07 DE ENERO DE 2008 DE 08:30-14:00 Y DE 15:00-17:30) 
 
 
 
 
4.3.- NOTICIAS OTROS SECTORES 
 


